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Versicherungen =

Gute Zahn-Zusatztarife fur Kassenversicherte
werden immer wichtiger!

Teil II: Qualitdtsmerkmale guter Zahnzusatz-Tarife,
fiir vor 1979 Geborene (Erwachsene).
NEU: Endlich Spitzen-Zahntarif mit 80 % Erstattung
fiir Kassenpatienten sogar beim Privatzahnarzt!

Teil [ enthielt alles Wissenswerte tiber die
rund 40, seit 1.1.97 vallig neu auf den
Markt gekommenen, Zahnersatz-Zusatztarife
fiir nach 78 Geborene. Teil IT informiert gesetz-
lich (GKV) Krankenversicherte (Erwachsene)
iiber den aktuellen Stand eingeschrinkter Kas-
senleistungen beim Zahnarzt und was alle vor
1979 Geborenen, hei der Auswahl guter Zahn-
Zusatztarife beachten sollten,

Stetig sinkende Zahn-
ersatzleistungen der Kassen
fiir Erwachsene

Erwachsene bekommen von den Krankenkas-
sen keine Erstattung fiir Inlays, funkionsanaly-
tische Leistungen und keine Erstattung fiir
Implantate. Aufwendigere, bessere (sog, aufer-
vertragliche) zahnirztliche Leistungen, miis-
sen Kassenversicherte ebenfalls zu 100% aus
eigener Tasche zahlen. Seit 1.7.97 wurden Kas-
senzuschiisse fiir Zahnersatz, erneut reduziert,
auf nur noch 45/55% (zuvor 50,/60%).

Ab 1.1.98 sind Festkostenpauschalen einge-
fiihrt worden. Kiinftige Kostensteigerungen fiir
Zahnersatz dirften voll zu Lasten der Kassen-
patienten gehen. Es diirfle bald Fille geben, in
denen im Vergleich zu bisher, nach Erhalt der
Pauschale evtl, nur noch 25% der Gesamtrech-
nung fiir Zahnersatz erstattet werden.

Die Tatsache, dafs seit 1.1.97 nach 1978 Geho-
rene, fur Zahnersatz, grundsétzlich lebenslang
alles selbst zahlen miissen, zeigt klar, wohin dic
Reise geht. Auch bei Erwachsenen werden die
Zahnersatzleistungen immer mehr ausgediinnt.
Womiglich gibt es schon bald fiir Zahnersatz
nur noch 20, 10...% (7). Spitestens dann
dringt sich die Frage auf: Was ist zu tun?
Hohe Eigenanteile kann man durch rechtzeitige
Wahl, guter privater Kostentrdger ausgleichen,
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Dipl.-Kfm. Hans Waizmann, Miinchen

Aber gerade im Zahn-Zusatztaritbereich, so
Waizmann, herrscht eine unglaubliche Intrans-
parenz. Es gibt zwar rund 40 Zusatztarife die
Zahnleistungen enthalten, aber es fragt sich,
welche gut sind?

Gute Zahn-Zusatztarife
werden immer wichtiger

Aufgrund der eben  geschilderten  Situation,
wird die Beantwortung der Frage, wie gut pri-
vate Zahn-Zusatztarife sind, jeden Tag wichti-
ger. Stiandig neue Kirzungen hat Dipl-Kfm.
Waizmann schon 1993 \nrctu\;_,eseheﬂ und
recherchiert seitdem alle Arten, am Markt ver-
fiigharer Zusatztarife und kennt die besten
Angebote.

Zahn-Zusatztarife: Kurioser
Nersicherungschutz”, der sich
lohnen und amortisieren kann!

Die (bernahme von spiteren Kosten fiir Zahn-
schiden ist keine Versicherung im eigentlichen
Sinne. Normalerweise, so Waizmann, soll eine
Versicherung vor unvorhersehbaren Risiken
schiitzen. Schiden an den Zdhnen, sind aber
regelmifig vorprogrammiert bzw. vorherseh-
bar. Umso erstaunlicher ist es, daff es diesen
Versicherungsschutz gibt.

Das ist gleichzeitig das stichhaltigste Argument,
welches fir den Abschluf dieser besonderen
Versicherung  spricht: Wer rechtzeitig einen
guten Zahn-Zusatztarif abschlieft, erspart sich
spiter, hohe Eigenanteile fiir Zahnersatz.

Wer schlechte Zihne hat und fur einen guten
Zahntarif Pramien zahlt, weif§ quasi 100%ig,
dass sich diese Ausgabe bezahlt machen, bzw:

- amortisieren kann, denn bei jedem kinftigen

halbjahrlichen Zahnarzthesuch kénnen Schi-

den eintreten, fiir die die Versicherung dann
zahlen muf. Da Zahnersatz auch Sstellige DM-
Betriige kosten kann, verhindert guter Zahn-
zusatztarif finanzielle Probleme und ist auch
deshalb wirklich wichtig und sinnvoll.

Wer spart schon fiir gesunde
Ziihne oder macht fiir Zahnersatz
gerne Schulden?

Neverdings liest man dfter das Argument, daR
man das Geld fir diese Versicherung besser
ansparen  sollte  (was zuweilen unter der
Rubrik: Tips & Tricks empfohlen wird). Das
trifft zwar theoretisch zu! Diese Empfehlung ist
jedoch vollig realititsfremd! In der Praxis tut
dies letztendlich niemand. Fiir Urlaub und Auto
sparen die Meisten, aber kennen Sie jemanden,
der fiir gesunde schine Zihne regelmiRig
spart?

Ebenfalls neu ist: In einigen Zahnarztpraxen
werden neuerdings Kreditfinanzierungen fiir
teuren Zahnersatz vermittelt. Sicher ist das
auch eine Moglichkeit, z.B. 10.000 DM Zahner-
satzkosten tragbar zu gestalten. Der Nachteil
gegentber der Versicherungslisung ist jedoch,
dafs die Kredit-Belastung auf 1 bis 3 Jahre ver-
teilt, natiirlich viel hoher ist, wie wenn diese
auf ein Leben lang verteilt wird. Hinzu kommt,
dafs bei jeder weiteren, einzelnen Zahnersatz-
mafinahme, vom Patienten entschieden wer-
den mui, erneut einen Kredit aufzunehmen
oder auf Zahnersatz ganzlich bzw. auf bessere,
teurere Losungen zu verzichten, weil der letzte
Zahnersatz-Kredit  vielleicht noch gar nicht
abbezahlt ist. Die Versicherungslosung ist daher
sicher die Bessere. Man muf nur den richtigen
Tarif auswihlen, der im Einzelfall die besten
Leistungen hat.




Untauglichkeit von Ranking-
vergleichen und was niitzt
der beste Tarif, wenn er nicht
abschlieShar ist!

Sog. Rankinglisten tiber Kranken-Versicherer
(Benotung oder Ranglisten) der  Unterneh-
mensdaten und der gesamten Tarifpalette, so
Waizmann, sind angesichts der Fiille von Tari-
fen und individueller Bedirfnisse kaum aussa-
gekriftig, 1. U, sogar irrefithrend! Im Rahmen
seines bundesweiten Beratungsdienstes kann
das beste Angebot stets nur nach individueller
Befragung ausgewdhlt werden. So wird z.B.
nach dem Vorhandensein von ,Plomben® ge-
fragt. Wer nur noch Kronen oder sogar eine
Vollprothese im Mund hat, braucht garantiert
keine Inlavleistung mehr. Solchen Umstinden
mui stets Rechnung getragen werden. Ein wei-
teres Problem, weif Waizmann: Tests in Zei-
tungen tiber cinzelne Tarife basieren oft auf
Vergleichsprogrammen, deren Daten unzurei-
chend oder unvollstindig sind. Rankings halt er
deshalb aufgrund seiner langjihrigen Bera-
tungspraxis bei komplexen Themen fiir un-
brauchbar und fiir eine wenig sinnvolle

Versicherungen ==

Modeerscheinung. Unprizise Daten, Pauschal-
aussagen tbergehen zwangsliufig individuelle
Bediirfnisse und konnen, qualifizierte indivi-
duelle Beratung nie ersetzen. AufSerdem gilt fir
alle Tarife: Die bestmagliche Auswahl wird
stets von der Frage der AbschliefSharkeit jedes
einzelnen Tarifes tangiert. Die einzelnen Versi-
cherer verwenden unterschiedlichste Annah-
mebedingungen. So lehnt ein Versicherer schon
ab zweitem fehlenden Zahn jeden Antrag ab,
ein anderer ermiglicht, bis 0 fehlende Zihne
mitzuversichern. Die Wahl des besten Tarifes
setzt daher gezielte Befragung der Interessenten
auf Bedarf und etwaige AbschluShindernisse
voraus. Denn was niitzt der heste, Tarif, wenn
er nicht abschlieSbar ist.

Nur wenige der rund 40
Zahntarife fiir Erwuchscnc
sind gut, wenn sie 3 der 5
folgenden Kriterien erfiillen:

. Ein guter Zahntarif, muR insbesondere
dann leisten, wenn die Krankenkasse
nichts (mehr) zahlt!

Yon rund 40 Tarifen tun das tber 30 Tarife
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nicht. Viele, die sich schon versichert haben,
ahnen gar nicht, so Waizmann, dal Sie mit
[hrem Zusatztarif im Regen stehen, falls z.B.
jemals ein Implantat ansteht. Schlechte Tarife
erstatten nicht.

2. Die Zusatzleistung sollte, mindestens
40 % betragen, unabhiingig davon was die
Krankenkasse erstattet,

Wenn die Kasse nur noch 45 % oder (% erstat-
tet, dann sind 20% einfach zu wenig.

3. Ein guter Tarif sollte fiir Inlays leisten,
Die meisten Angebote leisten nur fir Zahner-
satz, nur ganz wenige sehen Frstattung auch
fur Inlays und fiir Prophylaxe vor. Es ist abseh-
bar, da® bald niemand mehr Amalgamfillun-
gen will und stattdessen immer Gfter die von
der Kasse nicht bezahlte Inlayversorgung
gewiinscht wird.

4. Ein guter Zahntarif, sollte tiber das
niedrige Kassenversorgungsniveau hinaus,
auch fiir sog. aufervertragliche Leistungen
eine Erstattung vorsehen.
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Sympathisch.
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Die meist auf kassenzahnérztlicher Versorgung
basierenden Tarife, erstatten regelméifig nicht
die Mehrkosten, die entstehen, wenn Kassen-
Zahnirzte die gof. aufwendiger, besser arbeiten
und iiber die Kassensitze hinaus, AuRer-
vertragliches gesondert (privat) in Rechnung
stellen. Es gibt nur ganz wenige Tarife, die
aukervertragliche  Mehrkosten  berticksich-
Ligen.

5. Absolute Spitzentarife leisten vollig unab
hiingig von Kassensitzen und ermdglichen
sogar Erstattung auf Privat-Zahnarzt-Niveau,

Zu dieser Kategorie zihlen wirklich nur ganz
wenige Tarife, die meist nicht fir sich allein,
sondern nur in Verbindung mit z.B. Kranken-
haus-Zusatztarifen  abgeschlossen — werden
konnen. Es handelt sich um
Leistungsniveau der Vollkrankenversicherungs-
tarife. Fiir Kassenversicherte, die zum Privat-
Zahnarzt gehen, kommt nur diese Tarifart in
Frage.

Beispiele guter Zahn-Zusatztarife
fiir Erwachsene

Der Autor hat schon in fritheren Beitrdgen eini-
ge Tarife beschrieben, die entsprechend den
vorgenannten Kriterien gute Leistungen haben
und deren Primien von mtl. 30-45 DM,
erschwinglich sind.

Die ganz wenigen Spitzentarife, die sogar alle
Qualititskriterien erfiillen, werden von den
Versicherungen regelméfig nur in Kombination
mit Zusitzen, wic z.B. einem Krankenhauszu-
satztarif angeboten. Die Kosten liegen dafiir
monatlich meist insgesamt zwischen 80 und
130 DM, was sich natiirlich nicht jeder so leicht
leisten kann und will.

Seit 1.

10.97 gibt es endlich fiir alle

Kassenversicherten ( Erwachsenen

Tarife auf

Versicherungen

und nach 78 Geborenen) einen
neuen, absoluten Qpimmm'ii' mit
Erstattungsniveau 80 %

Endlich, so Waizmann, steht seit 1.10.97 ein
Zahn-Zusatztarif fir alle (Erwachsene und vor
1979 Geborene, Kinder), auf hischstem Erstat-
tungsniveau zur \mlugung Jamit kénnen sie
sich kinftig sogar privatzahnirztlich behan-
deln lassen. l-2|slclmmg,snne.m_ Durchgehend

Dipl-Kfm. Hans Waizmann, Miinchen, ist
unabhiingiger Finanz-, Wirtschaftsberater
und - Versicherungsexperte.  Seit 1993
recherchiert er alle (u.a. ambulante,
Zahn-, Krankenhaus- etc.) verfligharen
privaten Kranken-Zusatztarife, die Mit-
gliedern gesetzlicher Krankenkassen von
privaten Krankenversicherern angeboten
werden. Selbstverstindlich berit er auch
jene, die eine gute private Vollkrankenver-
sicherung suchen, Seit Mai 1995 hat er
einen bundesweiten Beratungsservice fiir
Kassenversicherte — eingerichtet.  Diesen
erreichen Sie tiglich bis 21 Uhr, unter
Rufnumimer 089-311 93 93. Die Beratung
ist kostenlos. Aul Wunsch erhalten Sie
kostenlos und unverbindlich, das beste
Angebot. Zahnarztpraxen konnen von
Herrn Waizmann kostenlos ein Informa-
tionsblatt fiir Kassenpatienten anfordern.

Telefonisch oder unter der
Fax-Nr. 089 - 316 22 18
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800 fiir alles(!): Zahnersatz, Inlays, Funk-
tionsanalytik, Implantate usw. Erstattet die
Kasse etwas, wird dies angerechnet, erstattet
sie nichts, wird voll auf 80% erstattet.
Keine Diskussionen dartiber, ob  Kassen-
oder  privatzahnirztliche  Versorgung — zu-
erundeliegt, ob aufervertragliche Mehrkosten
tiher die Kassensiitze hinaus berechnet werden.
Letztlich wird mit 80% in allen Bereichen
erstattet.

Und der Clou, so Waizmann, der auf einen
derartigen Tarif schon lange gewartet hat: ,Die
ser erstklassige Tarif muB nicht, wie sonst
tiblich, zusammen mit einem relativ teuren
Krankenhaus-Zusatztarif - abgeschlossen  wer-
den, sondern es genligt ein nitzlicher Ergin-
zungstarif der monatlich nur ein paar Mark
kostet.

Diesen erstklassigen Tarif gibt es - mit blei-
benden Monatsprimien  (also  ohne Bei-
tragssprung) fir Kinder ab 0 Jahren, ab
24,30 DM, fir 21jdhrige ab 39,40 DM incl.
Erganzungstarif.

Fazit:

Kassenpatienten, deren Zihne schlecht sind
und die nicht sofort, aber in cinigen Jahren
(neuen) Zahnersatz, Inlavs etc. brauchen,
kann man nur empfehlen einen guten Zahn-
Zusatztarif rechtzeitig abzuschlieRen. Weitere
Leistungskiirzungen sind absehbar. Dic beste
Losung fiir Kassenversicherte, bieten Tarife, die
auch Privat-Zahnarzthonorare erstatten, wofiir
es neuerdings, endlich eine kostengiinstige
Lasung gibt. Wer friiher etwas abgeschlossen
hat, sollte sofort therprifen (lassen), ob sein
Versicherer speziell auch dann leistet, wenn die
Kasse nicht zahlt, die meisten Tarife tun dies

ndamlich nicht.

Glien-fdelmetalle

Am Vogelherd 1 - D-82131 Buchendorf
Tel. 089/8506077-79
Fax 088/8505516




